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Hvala za prenos e-knjizice. Zelim se ti na hitro predstaviti.

Sem Monika Horvat, sr(e)cna podjetnica, mama treh fantov, nasmejana
Prekmurka (da te ne bo cudil naglas, ko se slisimo). Facebook oglasevanje me
navdusuje ze od leta 2013, kasneje se je pridruzil Se Instagram.

1. 1. 2015 sem zacela svojo pot z buticno agencijo, ki jo vsa ta leta uspesno
krmarim. V letu 2018 sem soustanovila znamko Mojster Marketinga, ki je tukaj tudi
zate, da ti predam vso znanje, ki ga imam, da Se sam/a naredis prave korake v
digitalnem svetu.

SreCna sem, da so v teh letih nastali iziemni spletni programi: Zboostaj svoj biznis,
Osvoji email marketing in 365+ idej za nacrtovanje Facebook in Instagram objav, v
katerih je veliko zadovoljnih udelezenk in udelezencev.

Upam, da se bodo najine poti Se kje srecale in bom morda tudi tvoja mentorica.

Sedaj pa kar k odkrivanju nasvetov, naj ti pridejo prav.

Zelim ti vse dobro!
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Recept 1\

Ce bi $e enkrat za¢el/a , bi naredil/a

Moj primer: Ce bi $e enkrat zac¢ela graditi Facebook stran, bi
naredila te 3 korake ...

USTAVI SE!

Kaj si pomislil/a ob tem stavku?

Morda to, da se izognes napakam, ki sem jih naredila jaz?
Morda to, da koncno najdes bliznjico?

Tocno to!

Si predstavljas, da napises podobno objavo iz tvojega podrocja? Pritegnes
Judi z besedami, ob katerih takoj pomislijo, da je to ravno to, kar si ne zelijo
narediti pri sebi, in bo njihova pot lazja.

S tem jim pokazes tudi to, da si tudi ti naredil/a napake, vzpostavljas
zaupanje, ker si ze prehodil/a pot, po kateri hodijo zdaj oni.

NEKAJ PRIMEROV
Lepotni salon
Ce bi morala znova odkrivati, kako se lotiti oblikovanja nohtov, bi zacela s

tem korakom ...

Starsevstvo
Ce bi znova imela dojencka, bi upostevala te 3 nasvete ...

Dom
Ce bi znova zacela urejati dnevno sobo, bi se tega najprej lotila ..

Zivali
Ce bi znova zacel trenirati psa od zacetka, bi naredil teh prvih 5 korakov ..



Prostor zate. Za tvojo prvo idejo. Kaj vse lahko zapises na temo, Ce bi znova
zacel/a iz nic?

Katerih 3 do 5 korakov lahko vkljucis v to objavo?
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Zdaj pa zavihaj rokave in napisi besedilo.
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Receptk

5 mitov o , ki jih Se ne poznas

Moj primer: 5 mitov o Meta oglasevanju, ki ti uni€ujejo rezultate

RADOVEDNOST IN STROKOVNOST.

TocCno to sporoca ta objava. Najprej pritegnes pozornost, ker ljudje takoj
zacnejo razmisljati, v kaj so verjeli in sploh ni res, po drugi strani pa pokazes
strokovnost s tem, da navedes dokazljive stvari.

Vsak rad preveri, Ce karkoli dela narobe, saj si vsi zelimo to izboljsati.

Na zacetku torej imamo HOOK, ki razblini mit.

Potem povemo, da smo tudi sami nekoc verjeli v to, zdaj pa lahko
pokazemo, da je drugace.

Nato navedemo 3 do 7 mitov. Naprej napacno prepricanje, nato pa realnho
stanje, dodas lahko tudi primer ali kratko navodilo.

Predvsem je pomembno, da poleg mita, ki sprozi “aha” moment, dodamo
Se nasvet, da lahko ze jutri nekaj naredijo drugace.

NEKAJ PRIMEROV

Fitnes center
5 mitov o hujsanju, ki ti unicujejo napredek

Finanéno svetovanje
5 mitov o vlaganju, zaradi katerih izgubljas denar

Podjetnistvo
5 mitov o podjetnistvu, ki te ne spustijo iz cone udobja

Psihologija
5 mitov o stresu, ki povecujejo anksioznost



Prostor zate. Za drugo idejo. Spomni se, kateri miti se pojavljajo na tvojem
podrocju. Kako jih lahko “razbijes” in podas koristne nasvete?

Zapisi nekaj konkretnih mitov.
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Cas je za pripravo objave, juhej!
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Recept\

Zacel/a sem (Zaceli smo), ker smo imeli dovolj

Moj primer: Zacela sem, ker sem verjela v sréhost v podjetnistvu

LJUDJE NE KUPUJEJO SAMO IZDELKA, AMPAK POSLANSTVO, CLOVEKA,
KI STOJI ZA NJIM. Oh, koliko let ze to govorim. Leta 2015 je bilo Se cudno,
zdaj pa se cedalje vec judi strinja s tem in tudi zacutijo pomen tega.

Da je marketing grajenje odnosa, povezovanje ljudi z judmi. Ko to dosezes
skozi vsebine, ki jih ustvarjas, se zacne nekaj Carobnega.

No, ampak ostanimo zdaj pri tej objavi. Najprej seveda moras pritegniti s
tem, zakaj sploh pocnes to, kar pocnes. Nato zapisi, kdaj se je zgodil ta
prelom, ko si opazil/a, da nekaj ni vredu.

Kaksna je bila tvoja bolecCina? Kaj si poskusil/a in ni delovalo? Kateri
trenutek ti je odprl oCi? Marsikdo se bo tukaj identificiral s tabo.

Potem predstavis resitev, ki jo danes ponujas drugim, kako jim pomagas,
kaksno je tvoje poslanstvo.

Na koncu sledi povezovanje, da poudaris, da so na pravem mestu, Ce ti
sledijo zaradi _______ (razlog).

NEKAJ PRIMEROV

Kariera
Zacel/a sem, ker sem tudi sama prehodila zaposlitveni kaos

Nega koze - spletna trgovina
Zacel/a sem, ker nisem nasla prave nege za moj obraz

Podjetnistvo
Zacel/a sem, ker sem si zelela delo, kjer ne Stejem ur

Spletna trgovina z oblacili
Zacel/a sem, ker nisem nasel/a privlacnih oblacil zase



Prostor zate. Za tretjo idejo oziroma za tvojo zgodbo. To je najmocnejsa
objava, ki jo lahko zapises, saj v njej razkrivas sebe.

Kateri utrinki tvoje zgodbe so najbolj pomembni?

Namig: To objavo lahko veckrat recikliras. Predstavi se iskreno na razlic
nacine, pri tem pa imej fokus na bralcu, kaj to pomeni zanj. Vedno bo m\

pritegnilo, preverjeno! \
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Recept N

Moj primer: Kaj o sodelovanju z mano povedo podjetnice in zakaj
vzljubijo marketing

KO DRUGI GOVORIJO O TEBI.

To je nekaj najmocnejsega, se strinjas? Tokrat ne govoris ti, ampak uporabis
besede tistih, ki so sodelovali s tabo, kupili tvoj izdelek in podobno. To je
dokaz, da to res deluje in gradi zaupanje hitreje kot katerakoli druga
vsebina. Prinasa tudi tako imenovan social proof, ki zmanjsa negotovost.

Najprej spet imamo HOOK, kaj se zgodi, ko recimo stranka doseze X
rezultat ali kaj o sodelovanju povedo tisti, ki so ze delali z nami. Potem to
umestimo v kratek kontekst in pojasnimo, kaj je bilo prej in po.
Pomembno je, da to ni hvalospev in he rabimo imeti slabega obcutka ob
objavi taksSne vsebine. Tukaj je fokus na rezultatih, na pristnosti, ljudje se
najdejo in povezejo z besedami stranke.

NEKAJ PRIMEROV

Digitalni marketing
Kaj o sodelovanju z nami povedo spletne trgovine po 6 mesecih

Lepotni salon/Fitnes center
Kaj pravijo stranke, ki so se prvic pocutile dobro v svoji kozi

Podjetnistvo
Kaj pravijo podjetnice, ki so koncno naredile financni preboj

Spletna trgovina z oblacili
Kaj pravijo kupci, ki so kon¢no nasli oblacila, ki jim res stojijo



Prostor zate. Pois¢i mnenja, zabelezi imena oseb, ki so ti jih posredovala. Ce
Jih Se nimas, se zdaj loti pridobivanja na razlicne nacine.

|z mnenj, ki jih imas, izpisi naymocnejse stavke.

Namig: Kako lahko najmocnejse stavke preoblikujes v nove objave?
Kaj lahko razberes iz jezika strank, kaj so potrebovale in nasle pri tebi? \
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Receptk

5 vprasanj, ki ti pokazejo, ali res deluje

Moj primer: 5 vprasanj, ki ti povedo, ali Meta oglasevanje deluje

MAGNET ZA KOMENTARJE IN SHRANJENE OBJAVE.
Gre za vrsto vsebine, ki aktivira samoevalvacijo, saj vsak zeli odkriti odgovor
na vprasanje “kje sem jaz".
Z objavo ti postavis kriterije (vprasanja), judje pa takoj zacnejo iskati
odgovore. Hkrati s tem sprozis dialog, ko zapises, da sitina 3/5 ... Kaj pa
oseba, ki je to prebrala?
Bralci koncno dobijo napotke, kaj sploh preveriti, in si v mislih odgovarjajo
‘da" ali ne.
Primeri vprasanj za digitalni marketing:

1. Ali lahko poves, kateri kanal ti prinasa najvec prihodka?

2.Ali znas povedati, kje stranke prvic slisijo zate?

3.Ali imas jasne cilje za vsebine?

4.Ali je konverzijska pot kratka in merljiva?

5.Ali ves, kaj bos naslednji teden izboljsal/a?

Zakljucek: "Koliko od petih odgovorov imas ti? Zapisi stevilko in pomagam ti
pri naslednjem koraku."

NEKAJ PRIMEROV

Zdravje
5 vprasanj, ki ti povedo, ali tvoja resSitev res prinese izboljSanje drze

Coaching
5 vprasanj, ki ti povedo, ali res napredujes ali se samo vrtis v krogu

Finance
5 vprasanj, ki ti povedo, ali imas nadzor nad svojim denarjem



Prostor zate. Najprej zapisi vec idej, kako bi lahko pripravil/a to vsebino in
kako lahko pomagas v naslednjem koraku.

Zdaj pa izberi eno idejo in zapisi 5 vprasanj na to temo.
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To je to! Ne odlasaj z objavo te vsebine.
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Hooaln!

Tukaj se knjizica sicer zakljuci, ampak zate imam se BONUS -
dodatnih 7 receptov za vsebine.

Formula “Behind the scenes’ - Pokazi zakulisje, proces dela, kaj se dogaja v
ozadju.

Formula “Prej-potem” - Kaksno je bilo prejsnje stanje, idealno stanje in
most, ki povezuje oboje?

Formula ‘Ce se mucisz ________, poskusi to" - Izberi en problem, predstavi
resitev, vkljuci mini primer.

Formula “Resnicao _______, ki je velikokrat zamolcana” - Odkritja iz prakse,
ki jin zelis povedati napre.
Formula “3 stvari, za katere si zelim, da jih ve vsak, preden zacne

Fornula “7 najpogostejsin napak v __________ in kako Jjih takoj odpraviti”

Formula “Prevzemi moj sistem” - Delis svoj proces, metodo, ki jo lahko drugi
takoj uporabijo v praksi.

Veliko idej? Zdaj pa je ¢as za ustvarjanje, veselim se tvojih objav.
Seveda vse to lahko uporabis tudi v oglasih!

Uspesno ustvarjanje vsebin ti zelim.



